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' Sui listini
Una strategua per il cassettista

Investimenti
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Quei portafogli

plu mdlpendentl

Ma, se richiesto, anche il

. promotore finanziario po-
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dei consulenti finan-

ziari indipendenti &
ormai spianata. Dalla
Consob & arrivato il rego-
lamento che fissa le moda-
lita di nomina dei mem-
bri dell’ smo che ac-
cogliera 1'Albo e definisce
irequisiti professionali de-
gli iscritd.

«L'Albo, lo attendiamo
fiduciosi entro fine an-
no», dice Cesare Armelli-
ni, presidente di Nafop
(Associazione nazionale
dei professionisti e delle
societa di consulenza. fi-
nanziaria indipendente)
che ha lottato in prima li-
nea, per dare dignita pro-
fessionale a chi fornisce
consigli d'investimento,
senza conflitti d'interesse.

Con il nuovo Albo, che
nasce in seguito alla Mifid
(direttiva europea che re-
golamenta i mercati e i
servizi finanziari), si crea
una nuova figura profes-
sionale e si definiscono i

I_ a strada verso 1'Albo

confini tra consulenza e

collocamento. E, come di-
ce Armellini, garantendo
la professionalita degli |
iscritti che devono soste-
nere un regolare esame,
I'Albo rappresenta un'ul-
teriore tutela per i rispar-
miatori.

In pratica cosa cambia?
Al consulente indipenden-
te, che pud operare come
libero professionista o sot-

~ pello di banche

|

|

re si potra rivolgere per ot-
tenere indicazioni sulla
costruzione del portafo-
glio, in base ad aspettati- |
ve e situazione patrimo-
niale.

Il professionista puo
aiutare il cliente nell'indi-
viduazione dei prodotti
piti adeguati, con il van-
taggio di poter scegliere
tra i migliori del mercato.
Perché opera senza lega-
mi con l'industria. Ecco il
primo distinguo con i pro-
motori finanziari. 1 quali
continueranno ad opera-
re sotto il cap-

e sim limitando
i consigli all'of-
ferta di casa.
Ma la grande
differenza, su
cui si giochera
il successo della
consulenza indi-
pendente, & il
costo della pre-
stazione. Al con-
sulente indipen-
dente dovra essere pagata
a parcella. Al pari del nota-

- io e avvocato e non al rag-

!
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giungimento dei risultati.

Finora il risparmiatore
era abituato a non pagare
i consigli d'investimento
del promotore finanziario

' che continuera ad elargir-

li gratuitamente, se stru-
mentali al collocamento.

. In questo caso il costo del

|
|

servizio & compreso nella

to l'etichetta di societd | commissione di gestione
(spa o srl), il risparmiato- [ dei fondi o delle gestioni.

tra erogare consulenza
svincolata dalla vendita.
Allora, in questo caso sa-
ra a pagamento.
«L'indipendenza @& im-

| portante, ma non ¢ la di-

|

scriminante della buona
qualita della consulenza»
spiega Gaetano Megale,
presidente di Progetica,
relatore della UNI ISO
22222:2008. La norma che
definisce i criteri qualifi-

| canti del servizio di piani-
- ficazione finanziaria. «E'

Doc — aggiunge Megale
— il professionista che sa
supportare il consumato-
re nella realizzazione de-
gli obiettivi di vita, seguen-
do comportamenti e me-
todologie indicate nella

| norma». La Guida per ot-

Associazioni
Cesare Armellini
(Nafop)

tenere il bollino
blu, & disponibi-
le sul sito
www.uni.com.
Tecnicamen-
te una differen-
za c'e. Il promo-
tore eroga il ser-
vizio di consu-
lenza, sotto l'eti-
chetta dell'inter-
mediario. Il con-
sulente si espo-
ne in prima per-
sona ed ¢ chiamato al ri-

| spetto di alcuni obblighi.

Come, ad esempio
mantenere in archivio per
alcuni anni la relazione
sui consigli elargiti. E, a
differenza dei promotori,
non potra fornire la consu-
lenza fuori sede: il contrat-
to dovra essere firmato in
ufficio.
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