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Servizi ai soci Anasf e Progetica stringono partnership per la formazione
11 Kit per pianificare

Laccordo prevede in una fase iniziale la licenza d’uso
gratwita di tool informatici per le attivita di pianificazione

nasf e Progetica stanno

sviluppando un accordo

di collaborazione nell'in-

:nto di offrire agli asso-

clati un'ampia gamma di strumenti

formativi a supporto della loro atti-

vita quotidiana e una concreta cul-

tura consulenziale, che valorizzi il

ruolo determinante del promotore
finanziario.

In avanzata preparazione ¢ un
kit di servizi, che sara ulteriormen-
te ampliato, fruibile da tutti gli as-
sociati Anasf e che spazia dalla for-
mazione on-line alla disponibilita
di tool informatici per le attivita di
pianificazione finanziaria e previ-
denziale. Laccordo prevede un'am-
pia fase in cui i pf potranno ottene-
re una licenza d'uso gratuita del-
l'intero kit dei servizi.

Chi & Progetica. I una societd
di consulenza indipendente nata
nel 1994 che progetta e realizza si-
stemi integrati e strumenti quanti-
tativi per istituzioni e operatori dei

mercati finanziari e assicurativi.
Progetica & composta da professio-
nisti che hanno operato per diversi
anni nelle sedi delle societa di in-
termediazione mobiliare e nella
consulenza. Nel team sono rappre-
sentate tutte le aree di competenza
fondamentali per la realizzazione
e sviluppo di tali progetti: marke-
ting, organizzazione, formazione e
tecnologie informatiche.

I contenuti dell'accordo. Piu
specificamente I'accordo prevede
che per una fase iniziale i soci Ana-
sf potranno fruire liberamente, pre-
via registrazione sul sito di Progeti-
ca, del <Life Cicle Wealth Plan-
ningy, il modello che consente di ef-
fettuare consulenza strategica al
cliente, nella prospettiva dell'intero
ciclo di vita. Esso si compone nel-
l'attuale versione di quattro tool
software (tutela reddito e patrimo-
nio; investimento, creare e gestire
ricchezza; investimento, realizzare
obiettivi di vita; pensione, gestire la

longevita). Progetica offrir inoltre
cinque corsi on-line di primo livel-
lo, con sistemi di autoverifica for-
mativa, relativi al ciclo di vita del ri-
sparmiatore e a ciascun tool. Verra,
inoltre, permessa ai soci Anasf la
fruizione dei modelli «Profiler
clientes (che si compone di due tool
software: family benchmark e psi-
¢o benchmark) e «Profiler prodotti»
(che si compone di tre tool softwa-
re: investment Profiler; pension
Profiler, Mortgage profiler). Proge-
tica offrird, inoltre, contestualmen-
te agli associati assistenza softwa-
re telefonica e per e-mail. Scaduto
il periodo di accesso gratuito al Kit
di servizi, gli assoclati interessati a
proseguire nell'utilizzo di tali stru-
menti potranno richiedere diretta-
mente a Progetica il rinnovo della
licenza d'uso. Le licenze verranno
fornite a un prezzo speciale con-
venzionato con Anasf. Tutti i conte-
nuti dell'accordo verranno comun-
que presto indicati sul sito dell'as-
sociazione wwwanasfit

Intervento Progetica presenta la coliaborazione

Insieme per
valorizzare il pf
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tivi, & da sempre impegnata in que-
sto approccio smultistakeholderss:

rande & la confu- -la coerenza fra gli attori non & sol-

slone sotto il cielo,
(( dunque la situa-

zione ¢ eccellen-
tex. Questa famosa massima pud
indicare che il difficile contesto del
mercato rappresenta per il Promo-
tore Finanziario una grande occa-
sione da cogliere per raffermare,
nei comportamenti concreti, la
centralitd del proprio ruolo. Lo
«spirito del tempos orienta inevita-
bilmente la sua evoluzione profes-
sionale verso un modello consu-
lenziale qualificante nel quale |
ruoli degli attori coinvolti - rispar-
miatore, promotore finanziario,
fabbriche prodotto - sono chiari ed
il risultato finale dipende dalla col-
laborazione di tutti. Progetica , so-
cietd di consulenza indipendente
che progetia e realizza sistemi in-
tegrati di cultura e strumenti quan-
titativi per Istituzioni ed Operatori
dei mercati finanziari ed assicura-

tanto un'ipotesi culturale ma una
forte richiesta del mercato, una ne-
cessita del nostro tempo che vuo-
le abbattere le tradizionali barrie-
re mediante una comunicazione
realmente trasparente tra tutti i
soggetti coinvolti. La collaborazio-
ne tra Anasf e Progetica ha lo sco-
po di valorizzare ulteriormente il
ruolo del pf fornendo allAssociato
servizi formativi ed un corredo di
strumenti e software per essere
impiegati proficuamente nell'atti-
vita professionale. Lo sviluppo del-
le competenze per una reale capa-
cita di ruolo dovrebbe essere si-
nergico, ossia trattare in maniera
interdisciplinare aree di contenuto
relative al marketing operativo ter-
ritoriale, alla psicologia del rispar-
mio, alla comunicazione-relazione,
alla metodologia della consulenza
ed alla tecnica di prodotto.
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