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Elio C‘onn Nibali

Promotori Fihanzian

bosta del
Presidente

Elio Conti Nibali,
presidente Anas/,
risponde ognl mese
sit PF alle e-mall
fwdete dal lelttor]
( promotord finanziary,
operatord del settore
finanziario
e risparniatori)
ol swo Indivizzo
df posta vleltromica
ello.continibali
Roanasfit

Gentile Presidente,
mi trovo a chiederle un parere su
un aspetto di natura etica della
nostra professione
di promotori finan-
ziari. Con i colleghi
concorrenti e ancor
pitt con i colleghi
della propria azien-
da s instaurano dei
cordiali se non ami-
chevoli rapporti, uti-
lissimi per lo scam-
bio di informazioni
e pareri e, perché no,
indispensabili per
confrontarsi/condividere proble-
matiche comuni all'attivita,
Ma quando un collega della tua
azienda con cui hai condiviso gior-
nalmente anni di attivita fianco a
fianco decide di dare le dimissioni,
andare inun'altra azienda (scelta co-
raggiosa ancarché ben retribuita) e
iniziare il trasferimento della chien-
tela a lui assegnata, qual & Fesatto
atteggpiamento professionale da te-
nere nei suoi confronti? Come condi-
liare 'attivitd di retention richiesta
dalla tua azienda con la naturale
propensione anon «danneggiares I'a-
micokollega? E corretto non lottare
alla morte per trattenere i depositi
(del collega) ma utilizzare tutte le Je-
ve commerciali per trattenere il
cliente anche con depositi minimi? fo
credo che cosd &wmdo 8i potrebbe,
senza sofuzzone di continuita, conti-
nuare a offrire ai clienti una pit va-
sta scelta di prodotti su cui magan
canalizzare flussi provenienti da al-
tn istituti bancari, depositi che il tuo
collega fino ad allora non aveva avu-
to ka capacitd di acquisire. O & cor-
retto (ma non etico nei confronti del-
Ia propria azienda) semplicemente
«girars: dall'altra partes?
Argomento spinoso e sicuramente
privo di una nicetta per tutti i gusti,
ma = cui Le chiedo un parere cosi da
offrirmi nuovi spunti di riflessione.
e-mail del 19 settembre 2007

. (continua a pag. 42)

I treﬁt anm d1 Anasf

A Roma, dall'll al 13 ottobre, I'evento celebrativo al Parco della Musica
In calendario tre seminari, tutti certificati Efa, convegni di alto profilo,
e diversi incontri con le societa prodotto. Aperte le registrazioni on-line

Inserto a cura
di Germana Martano

1 aprira con un conve-
gno dedicato al con-
fronto con le societa
mandanti la tre gior-
ni di Roma, evento ce-
lebrativo dei primi 30 anni di
Anasf che avra luogo a Roma,
all’Auditorium Parco della Mu-
sica, dall'll al 13 ottobre.

. Giovedi 11 ottobre ore 9,30.

La giornata si aprira con il sa-
luto del viceministro dell’eco-
nomia ¢ delle finanze, Rober-
to Pinza, cui seguira il con-
vegno «Promotori finanziari e
intermediari: le necessita de-
gli operatori e le ragioni dei ri-
sparmiatori», che vedra l'in-
troduzione con la relazione di
Nicola Ronchetti, depart-
ment manager di Gfk Eurisko,
a illustrare l'evoluzione del
rapporto tra promotore finan-
ziario e societd mandanti. Par-
teciperanno al convegno Vin-
cenzo Bafunno, amministra-
tore delegato di Unicredit Xe-
lion Banca, Matteo Cola-
francesco, ad di Banca Fi-
deuram, Vittorio Colussi, re-
sponsabile reti di Banca Me-
diolanum, Mario Cuccia, ad
di Rasbank Vincenzo De Ro-
sa, direttore generale di Mps
banca personale, Pietro Giu-
liani, presidente di Azimut,
PierMario Motta, dg di Ban-
¢a Generali, con l'intervento di
Elio Conti Nibali, presiden-
te di Anasf.

Soci, promotori finanziari, so-
cietd prodotto, reti di distribu-
zione, risparmiatori, Autorita,
politici e media potranno poi se-
guire, nella cornice della strut-
tura progettata da Renzo Piano
nel 2002, sita tra la collina dei
Parioli e 1l Villaggio Olimpico, i
lavori, che si svilupperanno nel
pomeriggio in due sale.
Giovedi 11 ottobre, pomerig-
gio. Nella Sala Sinopoli, si svol-

geri il seminario aperto a tutti e
certificato Efa dal titolo «L'im-
patto della Mifid per la di-
stribuzione di strumenti fi-
nanziari ¢ l'attivita dei pro-
motori finanziaris, che

sara tenuto da

Luca Fru-

Il giornale dei professionisti della consulenza
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mento, avvocato consulente di

. Anasf. Nella Sala Petrassi, espo-

nenti di rilievo delle maggiori
societd prodotto si alterneranno
per dare uno spaccato sui mer-
cati, le strategie di

gestione, 1 nuo-

vi stru-

menti a disposizione dell'offerta
di servizi finanziari. Alessio
Coppola e Roberto Pecora parle-
ranno per Société générale
delle ~(?eahoni hedge fund e in-
vestimenti retail: le soluzioni in-
novative del Gruppo Société
générales. Sard poi la volta di Ni-
cold Piotti, Morgan Stanley, in-
trattenere la platea dei conve-
nuti su «Valute e gestioni multi-
strategy: le nuove asset class al-
la luce della nuova normativa
Ucits ITI», cui seguira l'interven-
to di Roberto Albano, per Deut-
sche bank X-markets, su «I
certificati di investimentos. La
sessione si concluderd con «Solu-
zioni absolute return per un
cliente privatos, l'ora di incontro
in cui $i potranno incontrare
Manuel Noia e Andrea Delitala,
di Pictet funds.

Venerdi 12 ottobre, matti-
na. L'apertura dei lavori in Sa-
la Sinopoli vedra Gaetano Me-
gale, presidente di Progetica,
trattare un altro dei temi al
centro dell’attenzione dell'in-
dustria finanziaria ormai da
mesi: «Il valore della consu-
lenza. Gli standard del ser-
vizio in funzione dei biso-
gni dei risparmiatori- & il ti-
tolo del seminario certificato
Efa che si svolgera nella mat-
tinata di venerdi. Contempo-
raneamente, in Sala Petrassi,
si alterneranno di ora in ora le
ore di incontro con societd pro-
dotto. Ad aprire la giornata,
Giacomo Campora, direttore
degli investimenti di Ras as-
set management, parlera del-
le «Competenze di asset ma-
nagement al servizio dei pro-
motori finanziaris, cui seguira
I'intervento di Alberto Fod, ad
di Anima su «Offerta e do-
manda nel risparmio gestito:
quale rapporto?». Sara poi la
volta di Andrea Vigand, coun-
try head per I'Italia di Black-
Rock Merrill Lynch, il cui in-
tervento verterd su «I gestori

(continua a pag. 42)
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La posta del Presidente
(segue da pag. 41)

Gentile collego,
il Codice deontologico ci ricarda che
nrxmppomoommllqhddlapro-
pria rete, il promotore
wnpovfamnspm&od&lwllécsoh
darietd, nell'interesse complessivo
i0 per it apera e che,
pur allinterno di un di con-
correnza, il promotore finanziario si
comporta con lealtd e correttezza nei
confronti dei colleghi di altre reti, in
particolar modo nellambito delle at-
tivite di acquisizione di nuovi clients.
Ma ci ricorda anche che, nei rapporti
con i clienti, il promotare finanziario
persegue l'interesse del cliente e si
astiene da comportamenti in confra-
sto con tale obiettivo e che non sono
giustificati comportamenti contrari
all'interesse della clientela da parte
del promotore finanziario
Credo che in queste semplici norme
agnuno di not debba trovare la solu-
Zione a situazioni, come quelle citate,
in cui potremmo ritrovarci nel corso
della nostra vita professionale. Non
esiste una rizetta, come da lei indica-
to, ma gli ingredienti per comportar-
si in maniera professionalmente
uwwzprbtkmmplwubaulan
Elio Conti Nibali

“nel primo pomeri

(segue da pag. 41)

vn m_odelh di gestione (130/30)-,

del terzo millennio: un model-
lo di servizio piti vicino alle esi-
genze del consulente finanzia-
rio=. [ lavori della mattinata =i
concluderanno con l'interven-
to di Massimo Greco, ad di Jp-
Morgan asset management,
su «Linnovazione finanziaria al
servizio dell'investitores.

Venerdi 12 ottobre, pome-
riggio. Al centro dell'attenzio-
ne dei convenuti in Sala Sino-
poli, Leo de Rosa e Alberto Rus-
s0, dello Studio Russo de Rosa
Bolletta e associati, svolgeran-
no un seminario certificato Efa
centrato su <1l passaggio ge-
nerazionale e la pianifica-
zione finanziaria: proposte
di ottimizzazione della tra-
smissione dellaricchezza fa-
miliare», mentre in Sala Pe-
trassi verranno svolte le ultime
quattro relazioni della tre gior-
ni romana. Ad avviare i lavon
10, John Van
Belle, managing director quan-
titative management associate
di Pramerica financial inter-
verrd su come «Controllare il ri-
schio e battere il mercato: op-
portunita di investimento e nuo-

poi la parola a Moira
Magni, product manager certi-
ficates di Banca Aletti, che
spieghera alla platea «1 certifi-
catiinvestment: funzionamento
ascadenza e comportamentosul
mercatos. Sard poi la volta di
Mario Frontini, fund manager
di Fidelity Investment, che
spieghera «La gestione attiva di
Fidelity nel contesto italiano ed
europeor e chiudera i lavori
Matteo Bosco, ad di Credit
suisse, che affrontera il tema di
«Creare valore in condizioni di
mercato avverses,

Sabato 13 ottobre, ore 9,00,
La tre giorni romana si con-
cludera con un convegno dal ti-
tolo «Un mercato che cambia,
una professione che cresces, che
verra introdotto dalla relazio-
ne di Vincenzo Roppo, pro-
fessore ordinario di diritto ci-
vile all'Universitd di Genova.
Alla tavola rotonda, moderato
da Marco Liera, responsabi-
le di Plus-Il1 Sole 24 Ore, par-
teciperanno Giorgio Benve-
nuto, presidente della VI com-
missione finanze del Senato,
Lamberto Cardia, presiden-
te di Consob, Elio Conti Ni-

bali, presidente dn Anasf, Mar-
cello Messori, premdente di
Assogestioni, Antonio Spal-
lanzani, presidente di Asso-
reti, Bruno Tabacci, compo-
nente della V commissione bi-
lancio della Camera dei Depu-
tati, Giuseppe Zadra, diret-
tore generale di Abi.

Alla tavola rotonda seguira la
relazione di Giovanni Palla-
dino, economista e ammini-
stratore unico di MotivAzione,
che lascerd poi il passo alla pre-
miazione dei soci che hanno fat-
to la storia di Anasf: da coloro
che I'hanno fondata, fino a
quelli che in Anasf sono pre-
senti da oltre 10 anni,

Aree riservate per incontri
con le societa. Numerosi so-
no gli sponsor che hanno ade-
rito all'invito di essere presenti
a Roma, per incontrare i soci
e l'intera industria finanziaria,
e per confrontarsi con lore, Tra
il Foyer Sinopoli e lo Spazio Ri-
sonanze, i partecipanti alla tre
giorni potranno incontrare
presso le loro postazioni riser-
vate i responsabili di svariate
societd: Alpi Sim, Anima, Azi-
mut, Banca Aletti, Banca Fi-
deuram, Banca Mediolanum,
BlackRock Merrill Lynch, Cré-

dit Suisse Asset Management
Sim, Deutsche Bank X-
markets, Fidelity Investments,
Finanza e Futuro Banca,
Franklin ‘Templeton Italia,
Gruppo Banca Generali, Ing
Investment Management Ita-
lia, JPMorgan Asset Manage-
ment, Mediolanum Private
Banking, Morgan Stanl?r;hi&s
Banca Personale, Pictet
Rasbank Allianz, Sanpaolo In-
vest, Société Générale, Prame-
rica Financial, Unicredit Xelion
Banca. Postazioni riservate sa-
ranno allestite, oltre che da
Anasf, anche da €fpa Italia, Il-
Sole240re ¢ Milano Finanza.
Sul sito www.anasf.it & dispo-
nibile il programma completo
della manifestazione e, ancora
fino a giovedi 4 ottobre, i soci,
ma anche i non soci, potranno
iscriversi direttamente sul si-
to per prenotarsi ¢ parteclpn -
re ai diversi incontri in calen-
dario. La tre giorni sara infat-
ti aperta al pubblico indistin-
to, potendovi partecipare sia i
soci che i non soci, sia anche 1l
pubblico dei risparmiatori. Chi
non si sard registrato nei tem-
pi indicati, potra farlo diretta-
mente al Parco della Musica,
presso il banco acerediti.




