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MILANO FINANZA

39

omplice il fitto calenda-

nio dei seminan Anasf,

gli associati hanno an-

corn molte occasioni per

approfondire | temi le-
gati alin professione, Grande I'af-
fluenza nelle aule di Trento ¢ Na-
poli dove si & svolto il seminario
sul futuro del promotore e Fartico-
Inzione dei servizi di consulenza
La platea di Udine ¢ Reggio Ca-
Inbria s & invece confrontata sulle
nuove prospettive di servizio al
diente introdotts dalla Mifid, men-
tre a Catania =i & discusso sull'ovo-
luzione delle misure di rischio per
Fanalisi dei mercati

Sono ancora molti gl appuntamen-
ti in aula con Anasf realizzati con
In collaborazione i JP Morgan As-
set Management, Anima sgr ¢
Black Rock: il prossimo sara j! 22
maggio a Pescara, con il consulen-
te ¢ formatore aziendale delln Fon-
dazione Cuoa Giuliane Bonollo, per
un incontro sui «Modelli di finan-
cinl planning-. Obiettivo fornire gh
strumenti essenzinli per gestiro ln
relazione con il cliente, tenendo
conto delle numerose varinbili che
ne condizionane le scelte di investi-
mento. Banollo introdurrd gl stru-
menti por acquisire In cepacita di
analisi dex bisogni di investimenta,
per abbinare unn corretta alloca-
zione del patrimonio, soquisire le
capacith in chiave relazionale con il
cliente e Je specificita teeniche con-
nesse alle scelte di investimento of-
fottunte. Darh inoltro consighi im-
portanti sulla preparazione al col-
loquio con 1l chento, Identificazio-
ne del bisogni presenti o futuri, ln
valutazione della tolleranzy al ni-
schio e dell'orizzonte temporale
nelle decisioni di investimento,

Sempre 22 magyio, con la docon-
za di Gaetano Megale, presidonte
Progeticn, o« Milano si discutera di
«[1 futuro del Promotore Finanzia-
no: Particolazione dei servizn con-
sulenziali e Jo standard internazio-
nale Iso 22222:2005-. Partendo da
un excursus sull'attuale scenario
normativo e del mercato e valutan-
do le opriond strategico-commercia-
li, &i compareranno investment ¢
il planning service, attraverso I'a-
nalisi del mereato interazionale &
wi fara il punto sull'evoluzione doi
sorvizi consulenziali. Non man-
cherd Panalisi dei fattori eritici di
successo dell'offerta in Italia ¢ lo
studio di un posizionamento com-
petitivo vincente, con riferimento
unche al valore della consulenza e
della professione. Por torminare, si
dird spazio & una vera & propria
esemplificazione della metodologin
consulenziale.

Lo stesgo seminario avra lnogo il
goro dopo & Venezia, il 13 el 19
giugno nispettivamente a Calen-
zano in Tescana, e

Ancora sotto la docenza di Megale,
i soci della Sardegna riuniti a Ca-
gliari il 29 maggro s confronteran-
no sul tema «Il valore delln consu-
lenza. Gli standurd del servizio in
funzione doi bisogni des nisparmia-

~ IN GESTIONE

Promotori in aula fino a giugno

Si terranno ancora in 15 regioni i seminari organizzati da Anasf
Al centro degli incontri, il futuro della professione e il valore della consulenza

I seminari in calendario fino alla pausa estiva
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ton-. Attraverso l'annlisi dello sce-
nanio gvolutivo del mercato ¢ della
normativa, san illustrato il servi-
zio come soelta di posixionamento
strategico o come evoluzione natu-
rale del mercato, Si esaminerd la
qualith dei servizi dinvestimento,
mottendo Faccento sulle condizioni
competitive: trasparenza, indivi-
duslizzazione, consistenza scienti-

fica e &1 concentrera P'attenzione
sulla valutazione della stabilita
economico-patnimoniale del nspar-
mintore, per arrivare a tracciarne il
life planning. I seminario si soffir-
merd sull'implementazione del
portafoglio coerentomente alla
strategia d'investimento, analiz-
zando le alternative e le scelte. Si
parlerh anche del monitoraggio nel

continuo @ della revisione del pia-
0o, ded costd della «non consulenza-
o della percezione del valore ng-
gunto distributivo da parte del n-
sparmiatore, terminando con la si-
mulazione del modello consulen-
minle di investimento

I 806 malisani potranno partecipa.
re allo stesso seminnrio if 26 giagno

s Campobasso

A Genova, Roma ¢ Ancona s
dara seguito al successo dellincon-
tro sulla finanza compartamentale
con un seminario intitolato «Come
gestire il chiente irmzionales & cu-
riv di Barbara Alemanni, docente
Arva Intermedinzione Finanziaria
o Assicuraziont, Sda Bocooni. [l se-
minario si propone di applicare i
concetti base della finanza com-
partamentale per formire aleune k-
nee guida su come interagire con
un investitore che tende a compie-
re scelte di portafoglio non perfet.
tamente razionali attraverso un
percarsa che potrebbe fungere da
falsariga por gestire la relurione
con il proprio cliente in'modo cor-
retto e proficuo. Molti comporta-
menti apparentemente irrazionali
derivano in realti da una mancatn
comprensione di alouni concetti
delln tearia finenziaria: durants il
seminano si imparerd & riconosce-
re ghi elementi di irrazionalita che
carnttérizzano il comportamento
di ogni investitore € si passeranno
N rassegna quests comportamen-
t1, raggruppandoli in elementi di
caratbere cognitivo ed elementi di
carattere emotivo. Si passeri poi
al momento della scelta del mighor
partafoghio: dopo aver costruito un
quadro ésanstivo del comporta-
mento dell'investitore si corcheri-
di capire come formulare la propo-
sta d'investimento tenendo conto,
da un lato, deghi elementi di carat-
tere oggettivo, o dall'altro, degli
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i trattord il servizio di

della normativa in materia di in-
centivi. Lultima sessione del so-
minario sard dedicata agli &
profondimenti e alle domande
partecipanti sui temi trattati.
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quadramento di strument
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storiche, sul Drawdown, e sul con-
cotto di expected shortfall.
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posta

po di circa due settimane rispetto
alka data di ogni incontro, al termi-
ne del quale sanh rilasciato un atte-

W dei semi-




