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Formazione Si & chiuso il calendario seminari 2009. Ecco il bilancio di un anno in tour in tutta ltalia

Oltre 6 mila partecipanti in aula
Dalle prospettive di cambiamento della professione ai nuovi prodotti finanziari come variable
annuities ed Eif strutturati, per essere sempre al passo con i cambiamenti del mercato

i di 6 mila soct sono
entratl nelle aule di
tutta Italia per assi-
slere al seminari or-
ganizzati come ogni
anno da Anasf per garantire agli
iscritti un aggiomamento profes-
sionale continuo e di qualita, svol-
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L'aula di Bologna

'Svembre

o di Pescara

ti In collaborazione con Anima,
BlackRock ¢ J.P. Morgan Asset
Management Tanti | temd affron-
tati in autunno, da quelli di stret
ta attualitdy, che hanno offerto al
partecipanti la possibilita di stare
al passo con le novita del merca-
1o, a temi tecnicl di approfondi-
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mento della materia finanziaria
Un'offerta di seminari cosl com-
pleta & stata realizzata grazie ai
docenti dell’Area Intermediazione
Finanziaria e Assicurazioni della
SDA Bocconl, della Fondazione
CUOA, del Master universitario
di primo livello in Gestione del
risparmio della Facolta di Econo-

mia dell'Universita
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Aprile
La platea di Milaro

deght Studi di Roma Tor Vergata,
di Progetica e dell'avwocato Luca
Frumento

In attesa di conoscere la nuova
programmazione 2010, sl segnala
che su www.anas(it, nella sezio-
ne eseminari> sono disponibili, per
un mese dalla data di svolgimento
di ognl Incontro, le slide degli ap-

Aprile
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19 Dicemere 2009

puntamenti appena conclusi. Ri-
cordiamo Infine che l'iscrizione &
gratuita ¢ riservata al socl e
ognl Iincontro costituisce pun-
teggio formativo per accedere
all'esame €fpa ed & accreditato
per il mantenimento annuale del
la certificazione €FA ed €FP per
quallro ore
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La previdenza comportamentale: impedimenti psicologici

@ supporti consulenziall alle decisiont
uprm\za : impedimenti psicologici
consulenziali alle decision!
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metodi, comportament @ Comunicazione
La previdenza comportamentale: impediments psicologici
@ suppor consulenziall alle decision
L nella deid nischi:
‘approccio consulenziale . gestione ¢
Prospettive i maelnnbddprmhm
i requisiti di qualita della consulenza
Prospettive di cambiamento del ruolo del promotore finanziano:
i requisiti di qualita della consulenza
L'approccio consulenziale nella gestione dei rischi:
metodi, comportamenti @ comunicaziona
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metodi, comportamenti @ comunicazione
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metodi, comportamenti @ comunicazione
L'meurnemo una rivistazione metodologica
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finanziano: perdite di
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@ supporti consulenziak alle decision
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Finanza comportamentale e fondi pensione

Investimenti allestero: fiscale, segreto bancano
@ controli i
L'approccio consulenziale nella gestione del rischi:
__metodi,

cambiamento del ruoio del promotore finanziano:
i requisiti 0 quaita della consulenza

Prospettive di mumwmm\o
i requisiti di qualita delia consulenza

G nvestimentl in commodities: petrolio, ofo ed enargia

Nuove forme di pokzze wita: lovmamwes
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fmnzmo perdie di portajogio, responsabiita,

Prospettive di mddnnbddwmum
i requisit di qualita della consulenza

Finanza comportamentale e fondi pensione

Prospettive di cambiamento del ruolo del promotore finanzianio: |
consulenza

| requisiti di qualita della

Linvestmento immobiiare in crisi? Elementi d valutazione del
rencimento, del rischio e degh scenari di mercato del real estate

Prospettive di cambiamento del ruolo del promotore finanzianc:
i requisit di qualita della consulenza
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aziendale: aspetti finanzian, giundic e fiscali
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metodi, componament @ comunicazione
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@ COMUNICAZION?
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i requisiti i qualita della consulenza
Linvestimento: una rvisitazione metodologica
del senvizio consulenziale

L'mamw una rivistazione metodologica
del servizio consulenziale
Nuove forme di polizza vita: le variable annuites
QuudorEﬂmnOpdmmm:
il caso degh Eff
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Sergio Sorg, Progetica
Sergio Sorgl, Progetica
Sergio Sorgl, Progetica
Gaetano Megale, Progetica
Gaetano Megale, Progetica
Sergio Sorgi, Progetica
Sergio Sorgi, Progetica
Luca Frumento,
Consulente legale ANASF
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Gaetano Megale, Progetica
Luca Frumento,
Consulente legale ANASF

Luca Frumento,
Consulente legale ANASF

Raoul Pisani, SDA Bocconi
Francesco Renne,
Fondazione CUOA
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Gaetano Megale, Progetica |
| Ganni Nicolini, Master e-Maer-

re in gestione del rsparmmio

Raoul Pisani, SDA Bocconi |

Luca Frumento,
Consulente legale ANASF
Gaetano Megale, Progetca
Raoul Pisani, SDA Bocconi

Gaetano Megale, Progetica |

Maria Paola Toschi, Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management

Emanuele Negro, Sales Executive
della Societa J.P. Morgan Asset Management
Giovanni Brambilla, Gestore azionano
della Societa Anima Sgr
Maurizio Vanzella, Direttore Commerciale
della Societa Anima Sgr

Lorenzo Alfieri, Head of Retal Sales
usmw.mmmw
Maria Paola Toschi, Market Strategist
della Societa J.P. MagmAmMsugum

Luca , Relasonship Manager
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Emanuele Negro, Sales Executive
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Lorenzo Affieri, Head of Retai Sales

della Societa J.P. Morgan Asset
Lorenzo Alfieri, Head of Retal Sales
della Societa J.P. Morgan Asset Management
Lorenzo Alfierd, Head of Retal Sales
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Lorenzo Alfieri, Head of Retall Sales
dahSociuaJP Morgan Asset Management
Alfieri, Head of Retal Sales
SoaeﬁJP mmw
Maria Paola Toschi, Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management
Emanuele Negro, Sales Executive
dela Soceta J.P. Morgan Asset Management

Luca Relasionship Manager
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Maria Paocla Toschi, Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management

Emanuele Negro, Sales Executive
della Societa J.P. Morgan Asset Management
Maria Paola Toschi, Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management
Maria Paola Toschi, Market Strateqgist
della Societa J.P. Morgmnsausngunem

Giovanni Brambilla, Gestore azionanio
della Societa Anima Sgr

Maria Paola Toschi, Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management
Maria Paola Toschi, Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management

Emanuele Negro, Sales Executive
della Societa J.P. Morgan Asset Management

| seminari Anasf svolti nel 2009
Data | | Tema | Docente Partner
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Emanuele Negro, Sales Exscutive
della Societa J.P. Morgan Assat Management
Lorenzo Alieri, Head of Retail Sales
della Societa J.P. Morgan Assat Management

Maria Paola Toschi Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management

Lorenzo Alfieri, Head of Retail Sales
della Soceta J.P. Morgan Asset Management
Lorenzo Alfieri, Head of Retall Sales
della Soceta J.P. Morgan Asset Management

Lorenzo Alfier, Head of Retail Sales
daIaSoauiJP Morgan Asset Management
Lorenzo Alfieri, Head of Retall Sales
della Societa J.P. Morgan Asset Management
Maria Paola Toschi Market Strategst
dela Societa J.P. Morgan Asset Management
Lorenzo Aleri, Head of Retail Sales
dela Societa J.P. Morgan Asset Management

Luca Giorgl, Relatonship
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Laura Di Luca, Gestore
della Societa Anma
Maria Paola Toschi Market Strategist
della Societa J.P. Morgan Asset Management




