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1 bilancio parziale di questo
primo semestre formativo di
Anasfracconta, a poco pitt di
due mesi dalla chiusura del
calendario estivo, che oltre
2 mila promotori in tutta Italia
hanno partecipato ai seminari di
aggiornamento professionale.
Aprile si chiude in questi giorni
con due tappe: il 27 a Calenzano,
in provincia di Firenze, e il 28 a
Perugia. I soci toscani affronte-
ranno insieme a Gaetano Megale,
Presidente di Progetica, il tema
Il counseling finanziario per la
generazione di benessere e ricchez-
za del risparmiatore» per fare il
punto sui metodi per stabilire una
relazione produttiva ed efficace
con il risparmiatore nelle fasi di
sensibilizzazione, realizzazione e
mantenimento della pianificazione
finanziaria personale. I soci umbri

IN GESTIONE

Formazione avanti tutta

Piu di 2 mila promotori finanziari nelle aule di tutta Italia per seguire
i seminari Anasf. In calendario ancora appuntamenti in otto regioni del Paese

SEMINARI ANASF IN PROGRAMMA NELLE PROSSIME SETTIMANE DEL 2010

TEMA

11 time investing e la gestione degli investimenti nelle diverse fa-
si di mercato
Docente: Corrado Bei, Fondazione Cuoa

DATA

28 aprile, Perugia
12 maggio, Palermo
9 giugno, Potenza

La comunicazione orientata alla sicurezza
Docente: Sergio Sorgi, Progetica

7 maggio, Jesi (An)
13 maggio, Trento

11 counseling finanziario per la generazione di benessere e ricchez-
za del risparmiatore
Docente: Gaetano Megale, Progetica

27 aprile, Calenzano (Fi)
11 giugno, Bari

L'investimento: una rivisitazione metodologica del servizio con-
sulenziale
Docente: Gaetano Megale, Progetica

21 maggio, Campobasso

saranno invece impegnati con Cor-
rado Bei, docente della Fondazione
Cuoa, nell’analisi di un modello di
investimento che prevede una ro-

tazione delle asset class e dei setto-
ri in portafoglio nelle diverse fasi
del ciclo economico globale, al fine
di fornire una valida guida per il

servizio di consulenza, con il se-
minario «Il time investing e la
gestione degli investimenti nelle
diverse fasi di mercato».

Sempre nell’ambito della formazio-
ne targata Anasf, ¢ in partenza un
nuovo ciclo di corsi di specializza-
zione e aggiornamento professio-
nale aperti a promotori finanziari
e professionisti del risparmio, soci
e non soci, con contributo alle spe-
se. I corsi sono accreditati per il
mantenimento della certificazione
€fa™ ed €fp™. La didattica di ogni
corso, affidata a esperti del settore
e docenti universitari, & realizzata
in collaborazione con enti di for-
mazione specialistica e societa di
consulenza come Sda Bocconi e
Progetica. Su www.anasf.it tutti
i dettagli su seminari e corsi di
specializzazione.







