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1 calendario dei seminari
2012 riparte da Pescara il 2
febbraio con piu di una no-
vita nel panel dei temi. I
protrarsi della crisi finanzia-
ria internazionale e I'instabilita dei
mercati, in particolare quello ita-
liano, incide su tutti i protagonisti
del risparmio e cosi, se dal punto
di vista dei risparmiatori cresce il
bisogno di avere punti fermi a cui
fare riferimento, i promotori finan-
ziari si trovano a dover sostenere
clienti sempre pit spaesati e con
nuove esigenze. Per venire incontro
ai soci in questa delicata fase Anasf
ha ampliato e adattato la proposta
formativa per il 2012 rispondendo
ai nuovi bisogni dei pf sia dal lato
consulenziale che tecnico.
Fra i nuovi titoli che approfon-
discono temi strettamente legati
alla crisi segnaliamo «La gestio-
ne comportamentale del cliente
in situazione di crisi dei mercati»
a cura di Gaetano Megale, presi-
dente di Progetica, che analizza
i modelli di comunicazione che
consentono di approcciare effi-
cacemente il risparmiatore per
orientarlo verso scelte razionali
e produttive. «Strategie di gestio-
ne del portafoglio: innovazioni e
rivisitazioni alla luce della crisi»
a cura di Fabrizio Crespi, docente

IN GESTIONE

Stagione formativa al via

A sostegno dei soci, I'offerta 2012 parte all'insegna di nuovi seminari
sulla crisi in risposta alle attuali esigenze informative dei risparmiatori

dell'Universita Cattolica
di Milano e dell’Uni-
versita di Cagliari, che
passera in rassegna
le nuove tendenze nel
campo delle strategie di
portafoglio e di asset al-
location.

In calendario anche il
focus di Fabio Contarin,
della Fondazione Cuoa,
su «La gestione del
cliente privato tra fi-
nanza classica e finanza
comportamentale» che
coniuga elementi delle
due diverse discipline,
con un approccio mo-
derno alla consulenza
nell'ottica di un miglio-
ramento del rapporto
con il risparmiatore.

Il calendario dei se-
minari, in continuo
aggiornamento in que-
sti giorni, & disponibile
su www.anasf.it

SEMINARI ANASF 2012 .
ACCREDITATI PER IL MANTENIMENTO ANNUALE DELLA CERTIFICAZIONE €FA - MODALITA A

TEMA

Aspetti tecnici e leve relazionali per una
efficace gestione dei clienti da private banking

La gestione comportamentale del cliente
in situazioni di crisi dei mercati*

La gestione del cliente privato tra finanza
classica e finanza comportamentale®

11 trust: struttura dello strumento
ed opportunita per il promotore finanziario

Il trattamento fiscale degli strumenti finanziari
(Ai sensi del dl n. 225/2010 convertito in Legge n. 10/2011)

Strategie di gestione di portafoglio: innovazioni
e rivisitazioni alla luce della crisi

La gestione del cliente - imprenditore:
il rapporto «Famiglia/Patrimonio/Impresa»

11 mercato della consulenza: il ruolo guida
del promotore finanziario e I'importanza
di nuove competenze comunicative e relazionali

DOCENTE

Marco Oriani
Universita Cattolica

Gaetano Megale
Progetica

Fabio Contarin
Fondazione Cuoa

Francesco Renne
Fondazione Cuoa

Pierpaolo Ferrari
SDA Bocconi

Fabrizio Crespi - Universita

Cattolica - Universita di Cagliari

Francesco Renne
Fondazione Cuoa

Francesco Renne
Fondazione Cuoa

QUANDO E DOVE

2 febbraio Pescara

9 febbraio Cagliari; 28 febbraio Torino;
8 marzo Bari; 22 marzo Trento

16 febbraio Udine; 24 aprile Perugia

23 febbraio Lamezia Terme;
27 marzo Milano

24 febbraio Napoli; 10 maggio Roma

1° marzo Potenza; 28 marzo
Bentivoglio (BO); 4 aprile Jesi (AN)

2 marzo Padova

26 aprile Catania

* Corso sulla comunicazione: si indica che Efpa riconosce ai professionisti certificati fino a un massimo di 8 ore annuali per la
frequenza di corsi che hanno come argomento la comunicazione













